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Resumo

O Sermdo é um género de cunho religioso, que tem como objetivo persuadir 0s ouvintes a respeito de
uma determinada ideologia, por meio do discurso de autoridade ancorado em livros sagrados ou em
dogmas religiosos e da oratéria do religioso que o profere. Diante disso, o sermdo, nato da oratéria,
formaliza-se como um discurso dirigido a um auditério sobre um determinado tema, previamente
elaborado, visando a persuasdo dos ouvintes. Os géneros retdricos estdo classificados em judiciério,
deliberativo e epiditico. No que diz respeito a classificagcdo do género sermao, este esta inserido no género
epiditico, pois visa censurar, aconselhar. Nesse sentido, este trabalho tem como objetivo central realizar
uma analise retérica do género discursivo sermdo, na modalidade de lingua oral, procurando identificar os
elementos retoricos que foram utilizados pelo retor para proferir seus argumentos. Esse estudo parte da
definigdo da propria Retorica, que é definida como a arte de persuadir pelo discurso. Por isso, embasa-se
nos pressupostos tedricos de Abreu (2009), Fiorin (2017), Marcuschi (2008), Meyer (2007), Perelman e
Olbrechts-Tyteca (2005), Reboul (2004) e Santos (1999). O foco da anélise é o dominio religioso cristao,
mais precisamente, sermdes orais proferidos por um informante de uma denominacéo cristd, localizada no
agreste alagoano. Por meio dos argumentos, o retor proferiu discursos com o objetivo de conseguir a
adesdo do seu auditério. As andlises realizadas no género discursivo Sermao oral puderam evidenciar que
0s argumentos retdricos se fizeram presentes na constru¢do do sentido do evento comunicativo serméo,
com a intencdo de persuadir o auditorio.

Palavras-chave: Texto. Persuasdo. Argumentos.

Abstract
The Sermon is a religious genre whose purpose is to persuade listeners about a certain ideology through
the discourse of authority anchored in sacred books or religious dogmas and through the oratory of the
religious person who delivers it. Thus, the sermon, born within oratory, is formalized as a discourse
addressed to an audience on a certain theme, previously elaborated, aimed at the persuasion of the
listeners. Rhetorical genres are classified as judicial, deliberative and epidemic. With regard to the
classification of the sermon, this genre is part of the epidemic genre, since it aims to censor, advise. In
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this sense, this work has as its main objective to perform a rhetorical analysis of the genre sermon, in the
oral mode, trying to identify the rhetorical elements that were used by the rhetor to utter his arguments.
This study starts from the definition of Rhetoric itself, which is defined as the art of persuading through
discourse. For this reason, it is based on the theoretical assumptions of Abreu (2009), Fiorin (2017),
Marcuschi (2008), Meyer (2007), Perelman and Olbrechts-Tyteca (2005), Reboul (2004) and Santos
(1999). The focus of the analysis is the Christian religious domain, more precisely, oral sermons uttered
by an informant from a Christian denomination, located in the agreste of Alagoas. By means of his
arguments, the rhetor delivered speeches with a view to obtaining the adhesion of the audience. The
analyses of the oral sermon genre could show that the rhetorical arguments were present in the
construction of the meaning of the communicative event of the sermon, with the intention of persuading
the audience.
Keywords: Text. Persuasion. Arguments.

Resumen

El Sermdn es un género de cufio religioso, que tiene como objetivo persuadir a los oyentes acerca de una
determinada ideologia, por medio del discurso de autoridad anclado en libros sagrados o en dogmas
religiosos y de la oratoria del religioso que lo profesa. Por eso, el sermén, nato de la oratoria, se formaliza
como un discurso dirigido a un auditorio sobre un determinado tema, previamente elaborado, visando la
persuasion de los oyentes. Los géneros retdricos estan clasificados en judiciales, deliberativos y
epidicticos. En lo que se refiere a la clasificacion del género sermén, éste estd inserto en el género
epidictico, pues pretende censurar, aconsejar. En este sentido, este trabajo tiene como objetivo central
realizar un analisis retorico del género discursivo sermon, en la modalidad de lengua oral, buscando
identificar los elementos retdricos que fueron utilizados por el retor para proferir sus argumentos. Este
estudio parte de la definicion de la propia retérica, que se define como el arte de persuadir por el discurso.
Por lo tanto, se basa en los presupuestos tedricos de Abreu (2009), Fiorin (2017), Marcuschi (2008),
Meyer (2007), Perelman y Olbrechts-Tyteca (2005), Reboul (2004) y Santos (1999). El foco del analisis
es el dominio religioso cristiano, mas precisamente, sermones orales proferidos por un informante de una
denominacién cristiana, ubicada en el agreste alagoano. Por medio de los argumentos, el retor pronuncid
discursos con el objetivo de lograr la adhesién de su auditorio. Los analisis realizados en el género
discursivo Sermén oral pudieron evidenciar que los argumentos retéricos se hicieron presentes en la
construccién del sentido del evento comunicativo sermdn, con la intencién de persuadir al auditorio.
Palabras clave: Texto. Persuasion. Argumentos.

Introducdo

A Retdrica sempre esteve presente, com acentuada ou pouca expressividade, em
todas as areas envolventes do ser humano, ja que os individuos sempre tentam, de
algum modo, persuadir alguém durante algum momento da vida. No que respeita ao
carater persuasivo, na Antiguidade Classica, a Retorica era considerada pelos gregos
como uma Teoria da Argumentacdo, da persuasdo através dos discursos, ja que é por
meio da argumentacdo que o discurso se relaciona direta ou indiretamente ao do outro,

com o intuito de obter o fim desejado, como, por exemplo, o de persuadir. E no
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principio persuasivo que se entende a Retdrica nesse estudo, haja vista o carater
discursivo do género Sermao oral e o objetivo comunicativo de tal discurso religioso.

A Retorica centra-se em analisar como acontece a persuaséo, ndo se voltando,
dessa maneira, a ideia de os argumentos serem fatos verdadeiros ou falsos, mas como se
da essa adesao por parte do auditdrio. Nesse sentido, tem-se a Retdrica como a arte de
persuadir pelo discurso (REBOUL, 2004).

Ressaltam-se também os argumentos ligados a Retdrica, que foram classificados
por Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005), a saber: os quase-logicos, 0s que
fundamentam a estrutura do real, os que fundam a estrutura do real e os que dissociam
nogdes. Essa tipologia argumentativa viabiliza o desvelamento de quais tipos de
argumento aparecem nos discursos com fins persuasivos. Assim, pode-se investigar a
predominancia desses argumentos no género deste trabalho.

Quanto ao género discursivo Sermdo oral, é pertinente ratificar que ele é
proferido a portas abertas nas denominacgdes religiosas cristds e sdo direcionados para
todos quantos estdo ali presentes ou passando naquele exato momento. E algo publico, e
todos podem ouvir, tanto 0s membros, quanto os ndo membros da denominacao.

Marcuschi (2008, p.195), em seu quadro acerca dos géneros escritos e orais e
dos dominios discursivos, classifica 0 Sermdo como um género discursivo do dominio
religioso pertencente a oralidade. E a partir desse posicionamento que o citado género
sera apreciado durante todo esse trabalho.

Assim, 0 Sermao oral é entendido como um género de cunho religioso, que tem
como principal objetivo persuadir os ouvintes a respeito de uma determinada ideologia,
por meio do discurso de autoridade, ancorado em livros sagrados ou em dogmas
religiosos e da oratoria do religioso que o profere (SILVA, 2013).

O género Sermao é a principal parte de uma celebragdo crista, por meio do qual
acontece a pregacdo do lider religioso. E oportuno acrescentar que, no momento do
Sermdo, apenas o retor tem a palavra, caracterizando, assim, um discurso assimétrico
(SANTOS, 1999). No entanto, ha lapsos de simetria durante a celebragcdo. Os ouvintes
sO poderdo se pronunciar quando sdo convidados. Nesse momento, ocorre a simetria
(SANTOS, 1999), ou seja, 0 auditorio, mesmo de forma menos expressiva, também faz

uso da palavra.
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1. A nova retorica

Remontando a Grécia Antiga, percebe-se que havia a necessidade de uma
comunicagdo consistente e, desse modo, os estudiosos da época procuraram criar uma
forma de dialogo que pudesse ser ensinada as pessoas. Esse ensino seria iniciado,
primeiramente, nas escolas. Os primeiros professores de Retdrica tinham a funcdo de
ensinar o bem falar para os alunos. Destaca-se, a priori, um dos primeiros docentes a
fazer uso da oratoria, Gorgias Leontinos?.

A Retorica tem fundamento e/ou natureza juridica e ndo literaria como muitas
pessoas pensam. Nesse sentido, infere-se que a arte do bem falar estava ligada as
situacdes predominantemente juridicas, como, por exemplo, um tribunal. Isso se deu
pelo caréter histdrico-social da época.

Entende-se que a arte de persuadir pelo discurso (REBOUL, 2004) foi um dos
principais recursos de comunicacgdo da antiguidade, por conta da eloquéncia dos retores,
bem como do meio social e politico vigente na época. Era uma sociedade que acreditava
na Retorica como uma arte de falar em publico, com os recursos provindos da oralidade.
Era uma concepcao centrada na razdo e no raciocinio, além do uso da demonstracao
defendida pelos l6gicos.

As caracteristicas politicas eram demonstradas por meio de calorosos debates
filosoficos, por meio dos quais os oradores retratavam a cultura grega e o cotidiano
deles. Era por meio de tais debates que a democracia grega se sustentava, razéo de haver
a necessidade de bons argumentos para a efetivacdo do discurso e a vitdria do debate em
detrimento ao adversario.

No entanto, a partir do século XIX, aparece a Nova Retdrica. Foi o fildsofo e
jurista Chaim Perelman, ao lado de Lucie Olbrechts-Tyteca, que deu a Retorica uma
nova concepgdo. A publicacdo da obra O tratado de argumentacdo: a nova retorica deu
uma nova perspectiva de estudar a Retorica. Assim, o foco de estudo ndo é a oralidade,
mas a estrutura da argumentacéo, ja que “o campo da argumentacao é do verossimil, do
provavel, na medida em que esse ultimo escapa as certezas do calculo” (PERELMAN,
OLBRECHTS-TYTECA, 2005, p.1).

1 Ele nasceu em Atenas, no ano de 427 a.C.
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A Retorica, numa perspectiva anterior a publicacdo de Perelman e Olbrechts-
Tyteca, centrava-se mais na oralidade e cultuava essa modalidade de lingua como meio
de manipulacdo, tratando ethos, pathos e logos de maneira separada. Atualmente, a
Retdrica se volta ndo somente a textos orais como escritos, configurando-se como “a
andlise dos questionamentos que sdo feitos na comunicacdo interpessoal e que a
suscitam ou nela se encontram” (MEYER, 2007, p.27), mas também visualizando os
citados aspectos (ethos, pathos e logos) como elementos constitutivos.

Agora, com a nova Retdrica, teorizada por Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005),
esses meios de persuasdo sdo interligados. O ethos é tido como aquele que fala ou
produz o discurso; o pathos é o auditério ou o telespectador que constréi um modelo de
comportamento e integra-se a verdade do retor com suas paixdes; o logos é a disposicao
dos argumentos, encadeados em ordem ldgica e convincente, estruturando o discurso e,
por sua vez, a persuasdo. Assim, a Retorica age para a audiéncia, convencendo e
persuadindo, de acordo com Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005).

Além dos meios de persuasdo, também € pertinente destacar os modalizadores,
estratégias argumentativas, lugares da argumentacéo, ou seja, aspectos que contribuem
para a efetivacdo da persuasdo por parte do retor em detrimento ao auditério (SANTOS;
MELO JUNIOR; MORAIS, 2014).

Mencionados o retor e o auditorio, € importante situar a Retdrica como base

teorica para a realizacdo desse estudo. Para Morais (2015, p.13)

A retérica é a arte que busca a persuasdo ou o convencimento do auditério,
por meio de argumentos que constroem qualquer defesa discursiva, e que
objetiva a boa aceitacdo do auditério em relagdo ao que é, esquematicamente,
organizado em torno do propdsito argumentativo.

H4&, desse modo, um jogo de linguagem no qual convergem varios aspectos de
ordem linguistica, argumentativa e também um retor (ethos), um discurso (logos) e um
auditério (pathos), os quais entram no processo da persuasao argumentativa.

No discurso em estudo, destacam-se algumas caracteristicas, como é o caso do
retor (ethos) e do auditorio particular ou social (pathos). E necessario um acordo entre
guem fala e quem ouve para que o evento comunicativo seja efetivado. O retor pode ter
os melhores argumentos possiveis, mas se o auditério ndo prestar atencdo, ndo havera

argumentacao e, consequentemente, persuaso.
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No Sermao oral, o pathos pode ser muito diversificado, por conta disso, o ethos
deve adaptar-se e direcionar seus argumentos para um auditorio social. Perelman e
Olbrechts-Tyteca (2005) comentam, ainda, sobre o auditorio universal e diz que nele o
ethos ndo controla as variaveis, logo ele tem que conhecer amplamente as ideologias de
seu auditorio.

Em vista disso, 0 auditorio é entendido “como o conjunto daqueles que o orador
quer influenciar com sua argumenta¢ao” (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA,
2005, p.22). Desse modo, compreender essas relacdes retdricas no género discursivo
Sermédo oral é uma atividade relevante, que explicita a forma e a funcdo desse género
discursivo e “serve para se compreender que, no discurso religioso, o orador ndo fala em
seu proprio nome [...]” (SILVA, 2013, p.16), mas como porta-voz de argumentos de
autoridade.

Além dessas ferramentas persuasivas ethos, pathos e logos, os Estudos Retoricos
contemporaneos dispdem dos tipos de argumentos, estudados por Perelman e Olbrechts-
Tyteca (2005). Esses argumentos proporcionam o0s meios de construir discursos
convincentes e persuasivos. Fiorin (2017, p.19) complementa essa visdo ao afirmar: “os
argumentos sdo os raciocinios que destinam a persuadir, isto é, a convencer ou a
comover, ambos meios igualmente validos de levar a aceitar uma determinada tese”.

A persuasdo, por sua vez, era considerada o objetivo dos discursos retoricos na
Antiguidade Grega, como escreve Reboul (2004). Para contribuir com isso, a Nova
Retdrica considera a persuasdo como um elemento que nasce na relacao retor-auditorio-
discurso, com o proposito de fazer compreender e aderir as ideologias de um discurso,
que pode ser politico, religioso, jornalistico, educacional etc (REBOUL, 2004).

Aristoteles (2005) influenciou essa perspectiva e contribuiu, afirmando que a
Retorica € a arte de defender-se com argumentos, desde que eles sejam verdadeiros e
permissiveis. Assim, “[...] sua fun¢do ndo é [somente] persuadir, mas ver o que cada
caso comporta de persuasivo” (REBOUL, 2004, p.23).

Nota-se, com isso, que a persuaséo e a argumentacdo podem fazer parte do género
discursivo Sermao oral, por possuirem varias estratégias tipicas dos géneros da ordem
do argumentar, que congregam a tipologia dissertativa (KOCHE, BOFF E
MARINELLO, 2013).
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Para o estudo do género discursivo Serméao oral, é valido destacar que o ethos esta
inserido num espaco definido, o dominio religioso cristdo, que representa um lugar da
argumentacdo, bem como os possiveis ouvintes de seu discurso que caracterizam o
pathos. Nesse contexto, Abreu (2009) afirma que argumentar € a arte de convencer o
outro no plano racional, gerenciando informacdo e de persuadi-lo, no plano das
emoco0es, a fazer alguma coisa que o retor deseja, gerenciando relacdo. O mesmo autor
conceitua, também: “persuadir € construir no terreno das emogodes, € sensibilizar o outro
para agir” (ABREU, 2009, p.25).

A persuasdo € algo que todo individuo pratica em algum momento da vida. Tendo
em mente as estratégias persuasivas, o individuo serd capaz de perceber no discurso-
outro as pistas/marcas retoricas. Com isso, sera possivel ndo sd perceber tais pistas,
como também utiliza-las no préprio discurso, pois entende-se que ndo se pode analisar a
lingua “[...] fora dos sujeitos sociais que a falam e fora dos eventos discursivos nos
quais eles intervém e nos quais mobilizam seus saberes quer de ordem linguistica, quer
de ordem sociocognitiva, ou seja, seus modelos de mundo” (KOCH, 2003, p.44).

O espaco religioso cristdo é propicio aos aspectos de cunho retérico e desde ha

alguns anos, mecanismos persuasivos ja vém sendo explorados/utilizados pelos retores.

Hoje, o numero de pesquisadores que tém se ocupado com o discurso
religioso é crescente, eles estdo fazendo andlises argumentativas, discursivas,
semioticas e literarias de textos religiosos. Tal feito se da por se compreender
a importancia desse género na formacdo e interacdo social, ou por
compreender que a dimenséo religiosa é essencial em um grande nimero de
conflitos que vém aumentando desde o final do século XX (SILVA, 2013,
p.15-6).

Investigar os géneros do dominio religioso pode mostrar como se da o prop6sito
comunicativo, a estrutura dos argumentos, a organizacdo do discurso retérico, como o
ethos atua por meio de tais géneros; neste caso, o Sermdo oral, como ele esta
organizado, como se apresenta, como interage com o0 pathos, haja vista as multiplas
faces da linguagem e seus objetivos.

A Retdrica com um teor religioso, como objeto de estudo desse trabalho, pode
evidenciar a linguagem verbal que é utilizada pelo ethos de uma denominacéo cristd no

agreste alagoano, além de mostrar como estdo organizados 0s argumentos e as
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estratégias persuasivas. No tocante a persuasdo do pathos, nas denominages cristas, a
linguagem persuasiva é demasiadamente utilizada pelo retor como fim comunicativo.

Objetivando analisar os efeitos argumentativos da linguagem, néo
especificamente 0s seus aspectos estruturais, em uma linha de analise processual,
diferentes categorias Retdricas serdo colocadas em evidéncia para a execucdo das acoes
do género Sermdo oral, a fim de que a triade aristotélica, numa construgdo de sentidos,
consiga fazer o mais que possivel uma assonancia entre argumentos provindos do
ethos/pathos/logos.

Com a jungdo dos elementos Retdricos e Linguisticos existentes no género
discursivo Sermdo oral, objeto desse estudo, é possivel desenvolver o sentido
persuasivo existente nesse género especifico desencadeado por meio das categorias
associadas a Retorica.

Nessa Ultima década, cresceu a necessidade de analisar 0s géneros discursivos que
influenciam as acgdes da sociedade, seja por definir novas opinides, seja por aceitar
novas ideias, 0 que transformou o papel dos géneros discursivos, principalmente 0s
argumentativos, com base em Marcuschi (2008). Por conseguinte, estuda-los sob a
perspectiva Retérica, € comprovar que os textos, de carater argumentativo ou nao,
objetivam agdes sociais.

Sendo assim, essa investigacdo localiza-se numa perspectiva Retdrica e pode ser
aplicada aos mais diversos géneros, visto que esse € um campo amplo e observa as
novas funcbes dos géneros discursivos. Diante do exposto, o género Sermdo oral é
considerado um género com diversas funcionalidades e uma delas é a persuasdo. Além
disso, ele é destaque entre 0s géneros argumentativos que objetivam a adesdo de seu
auditério por meio da persuasao.

Os fatores mencionados demonstram que a tematica dessa pesquisa sugere novas
linhas de andlise, trazendo contribui¢cbes ao campo de estudo dos géneros discursivos
orais, destacando o dominio religioso cristdo, entendendo que “o sermao ¢ um género do
discurso bastante conhecido e praticado no Ocidente” (SILVA, 2013, p.18).

Esse estudo busca contribuir, de algum modo, para a construcdo de um
entendimento retorico bem consistente nas praticas comunicativas sociais que envolvem
o0 uso linguistico, visto que todo individuo, a qualquer momento, pode utiliza-lo com o

intuito de persuadir aquele a quem dirige o seu propdsito comunicativo.
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2. A tipologia dos argumentos

Os estudos argumentativos com base na Nova Retorica, desencadeados por
autores como Perelman e Olbrechts-Tyteca, puderam sistematizar as ideias e /ou noc¢des
do que seria argumentacdo. Assim, 0s estudos desses autores conseguiram identificar os
argumentos e suas caracteristicas, como se pode ver a seguir.

Os quase-logicos recorrem a uma argumentacdo incontestavel por parte do
auditério. Ela apresenta uma forma precisa, onde 0s argumentos apresentados sdo
exatos, por tentarem ser mais fortes que os seus contrarios; a verdade ndo é contestada
se apresentada como verdade absoluta ou mesmo se comprovada a verossimilhanga dos
postulados, sendo o melhor argumento, pois, 0 que tende a derrubar o do oponente,
prevalecendo o mais forte (SANTOS; MELO JUNIOR; MORAIS, 2014, p.78). Eis
alguns argumentos quase-logicos: a definicdo, a regra de justica, o ridiculo, o sacrificio,
a incompatibilidade, além de outros.

Os que se fundam na estrutura do real ndo sdo baseados na ldgica dos
argumentos, mas no ja conhecido, na experiéncia vivida, revelando opinides,
subjetividade. Fazem parte dos argumentos que se fundam na estrutura do real, aqueles
que sdo dependentes da experiéncia e ndo da l6gica, pois 0 argumento ja existe podendo
ser reforcado por outro que seja motivado pela experiéncia no assunto exposto
(IBIDEM, p.78), como o argumento de autoridade, o pragmatico, a relacdo entre o ato e
a pessoa, 0 argumento de desperdicio, de superacao, entre outros.

Os que fundam a estrutura do real se justificam por serem capazes de defender
tdo bem tanto o contra quanto o prd, que podem ser exemplificados pela analogia,
conhecendo e comparando os argumentos, cuja nogdo principal se baseia em se dizer
que o exemplo reforca a regra. Eles ndo devem ser equivalentes como pretendiam o0s
sofistas, mas fazem compreender o funcionamento do argumento em defesa adversaria
(IBIDEM, p.79). Fazem parte dessa tipologia alguns argumentos como a ilustracdo, o
modelo e o antimodelo, a analogia, dentre outros.

Os baseados na dissocia¢éo de nogdes formam pares distintos, exemplificados
pela aparéncia e realidade. Em outras palavras, é de profunda importancia estabelecer a

dissociagdo entre 0s pares argumentativos, entre 0 que € e 0 que parece ser, pois existe
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um abismo entre ambos, que muitas vezes sdo desconsiderados na hora da
argumentacdo (IBIDEM, p.79).

3. Aspectos metodoldgicos

Para realizar esta pesquisa, buscaram-se subsidios tedrico-metodolégicos para a
coleta, a interpretacdo, a anélise e a apresentacdo dos dados e dos resultados. Assim, foi
adotada uma metodologia de tipo qualitativa, trabalhando com as informacGes em
processo (FLICK, 2009).

Nesse sentido, a linha qualitativa “[...] explora as caracteristicas dos individuos e
cenarios que ndo podem ser facilmente descritos numericamente. O dado é
frequentemente verbal e ¢ coletado pela observacdo, descri¢do, gravagdo [...]”
(MOREIRA; CALEFFE, 2008, p.73).

Na pesquisa qualitativa, diferentemente da quantitativa, 0 que importa ndo é a
quantidade e sim a qualidade dos dados. Por isso, esse estudo segue uma linha
processual, enfatizando o processo e ndo o produto final.

No que respeita a analise Retdrica, ela estd embasada na Nova Retorica de
Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005). Tomando como base esses fundamentos tedrico-
metodoldgicos, ocorreram, num primeiro momento, os levantamentos e fichamentos dos
Estudos Retdricos; depois, a gravacdo dos sermdes orais proferidos por retores de uma
denominacdo cristd; terceiro, a transcricdo do corpus da pesquisa; em seguida, a
descricdo dos elementos retdricos no corpus; €, a seguir, a interpretacdo dos dados da
pesquisa e apresentacdo dos resultados.

Todos os passos aqui descritos foram desenvolvidos com o prop6sito de subsidiar
as analises do género discursivo Sermdo oral e 0s aspectos persuasivos que 0
constituem. ApoOs a apreciacdo dos dados, ocorreu a selecdo do fragmento para
contextualiza-lo e, concomitantemente, analisa-lo e interpreta-lo, com o objetivo de
obter, gradativamente, respostas para as questdes norteadoras da pesquisa, com énfase
NO Processo.

No que concerne ao corpus, ele é constituido por sermdes orais coletados em
denominacdes cristas, localizadas no agreste alagoano. Os dados verbais foram

descritos, comparados e analisados sob o enfoque da teoria adotada nesse estudo. Desse



Polifonia, Cuiaba-MT, v. 25, n.37.1, p. 01-170, jan.-abril.2018.

modo, interpretam-se teorias sobre o estudo da Retorica, tentando responder as
problematizacbes de forma flexivel e dinamica numa linha processual, como pontua
Cajueiro (2013).

O meétodo utilizado nesse trabalho possui caracteristicas fenomenoldgicas, visto
que a preocupacéo descritivo-interpretativa detalha o acontecimento dentro da realidade
dos fatos a fim de verificar o discurso dentro do contexto real da sua ocorréncia,
segundo Moreira (2002).

As analises foram realizadas ap0s a transcricdo dos sermdes orais. Em seguida,
escolheu-se, aleatoriamente, um fragmento. Assim, em sua forma escrita, ocorreu a
interpretacdo e aplicacdo das teorias de anélise Retorica, que sdo base para o estudo da
persuasdo. Objetivou, dessa forma, encontrar quais S80 0S aspectos persuasivos
presentes no fragmento selecionado e como eles efetivam a realizacdo entre ethos,

pathos e logos no género discursivo Sermao oral.

4, Amostragem dos dados

O género discursivo Serméao oral é pertencente ao dominio discursivo religioso
cristdo e foi colhido durante uma celebracdo. Teve como topico discursivo 0s
quinhentos anos da reforma protestante.

A duragédo do Serméo oral foi de vinte minutos e nove segundos. Foi selecionado
um fragmento para ser analisado sob o enfoque das linhas de estudos aqui teorizadas. O
auditério é composto por fiéis da denominacdo cristd e o espaco da profericdo € a
prépria denominacao.

Assim, hd um propdésito comunicativo na pregacdo do Sermao que se explica
pelo teor da mensagem, que foi os quinhentos anos da reforma protestante. O ethos
utiliza-se da oralidade (comunicagao/linguagem verbal) para transmitir a mensagem a
um pathos composto por fiéis da prépria denominag&o.

A pregacdo se deu por meio de uma conversacdo face a face, bem como um

evento de fala, que tem uma situacdo e tema previamente definidos pelo retor. Além
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disso, o topico discursivo acopla os dogmas? da religido e da referida denominacio

crista pertencente ao ethos e pathos.

4.1. Analise do fragmento 1

L1 (...) vamos dar uma pausa aqui... aqui Pedro entdo comeca advertindo e diz olha vocés néo
sejam... ndo sejam enganados pelos escarnecedores.... ndo sejam levados pelas suas proprias
paixdes... eles ficam abusando escarnecendo onde estd a promessa da sua volta? Onde estd?
Veja a promessa da volta de Jesus para nés é MUIto:o significante... porque:e... de todo
movimento de reforma Deus ainda néo tinha igreja com a restauracdo das verdades... dePOIS
do movimento de reforma... onde varias e varias igrejas surgiram... Deus reuniu todo aquele
povo de todas as crengas com a promessa da volta de Jesus em 1844... e Jesus ndo veio, mas
um grupo que queria continuar estudando as profecias que era o que aguele povo estava
fazendo estudando Daniel e Apocalipse... eles permaneceram estuDANdo descobrindo as
profecias e descobriu novas verdades... e naquele grupo ali Deus deu o dom profético Deus
orientou eles descobriram verdades os mandamentos a guarda do sabado a reforma de salde a
visdo do grande conflito que nos envolve... e ali daquele grupo se organizou a igreja X... no
tempo determinado da profecia biblica aonde no céu acontecia a:a a obra do juizo
investigativo e na terra a restauracdo das verdades tudo profeticamente ja registrado... a agéo
de Deus em restaurar as verdades entdo NOS somos chamados a X ou seja 0 povo que espera
a segunda volta de Jesus... entdo qudo importante é isso 0 mundo precisa saber JeSUS esta
VOITANDO...

L2 Amém

Fonte: corpus da pesquisa 2017.

Em se tratando dos aspectos retoricos, vé-se, ja num primeiro momento, o uso de
um argumento que se funda na estrutura do real, que é o de autoridade. Tal argumento
recorre a um nome, ou seja, “o prestigio, o carater, o ethos da pessoa citada é fator
crucial para a validacdo das intengdes” (FERREIRA, 2015, p.166). Verifica-se isso
quando o retor afirma: “aqui Pedro entdo come¢a advertindo e diz olha vocés ndo
sejam... ndo sejam enganados pelos escarnecedores.... ndo sejam levados pelas suas
proprias paixoes...” Aqui, 0 ethos utiliza uma passagem biblica para advertir o pathos
do perigo e do engano dos escarnecedores. No entanto, para dizer tal proposicdo, o
ethos lanca médo de um nome. Observa-se que 0 nome do apdstolo é citado como dono
do discurso. Ndo é mais o ethos quem esta falando, pois ele ancora-se em alguém de

maior prestigio, inclusive, entre os apostolos, visto que Pedro era o lider dos doze

2 E importante frisar que este estudo ndo leva em consideracdo os aspectos doutrinarios, as
crencas ou até mesmo a fé do retor e do auditorio. O estudo dedica-se tdo somente a analisar o que ha de
persuasivo no género Sermdo oral, proferido em denominag®es religiosas cristds do agreste alagoano.
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discipulos de Jesus. O uso desse argumento de autoridade tem por objetivo ganhar a
adesdo do auditdrio.

Em “ndo sejam enganados pelos escarnecedores.... ndo sejam levados pelas
suas proprias paixdes... eles ficam abusando escarnecendo onde estd a promessa da
sua volta? Onde esta?” Nesse trecho, o retor encadeia sequéncias injuntivas para que o
auditorio ndo acredite nos escarnecedores. Desse modo, verifica-se um argumento
fundado na estrutura do real, definido como a interacdo entre o ato e a pessoa. O ato é
“tudo quanto pode ser considerado emanagao da pessoa, sejam eles agdes, modos de
expressdo, reagbes emotivas, cacoetes involuntarios ou juizos” (PERELMAN;
OLBRECHTS-TYTECA, 2005, p.339), j& que o0 ato revela a esséncia quando age sobre
as pessoas. No fragmento destacado, 0s atos sdo 0s escarnios, as zombarias acerca da
volta de Jesus. As pessoas sdo 0s proprios escarnecedores. Entdo, tais atos (escarnios)
revelam quem sdo essas pessoas (escarnecedores). Tem-se aqui mais um argumento,
visando a persuasao do auditorio.

Outro argumento que se funda na estrutura do real e que aparece no Sermao oral
é 0 argumento de desperdicio. Este “consiste em dizer que, uma vez que ja se comegou
uma obra, que j& se aceitaram sacrificios que se perderiam em caso de rendncia a
empreitada, cumpre prosseguir na mesma direcio” (PERELMAN; OLBRECHTS-
TYTECA, 2005, p.317). E possivel constatar esse aspecto quando o ethos frisa: “(...)
Deus reuniu todo aquele povo de todas as crencas com a promessa da volta de Jesus
em 1844... e Jesus ndo veio (...)” Assim, caracterizou-se um grande desapontamento e,
concomitantemente, um desperdicio. Talvez, muitos fiéis se desfizeram de bens
materiais, tudo isso esperando algo que ndo aconteceu naquela época, configurando-se,
assim, um desperdicio.

Mais um argumento que se funda na estrutura do real e que foi utilizado no
fragmento ¢ o de superacdo, pois eles “[...] insistem na possibilidade de ir sempre mais
longe num certo sentido, sem que se entreveja um limite nessa diregéo, e iSSo com um
crescimento continuo de valor” (PERELMAN; OLBRECHTS-TYTECA, 2005, p.327).
Destaca-se a fala do ethos em: “(...) eles permaneceram estuDANdo descobrindo as
profecias e descobriu novas verdades (...) eles descobriram verdades os mandamentos a
guarda do sabado a reforma de salde a visdo do grande conflito que nos envolve... e ali

daquele grupo se organizou a igreja X...” Nessa sequéncia de argumentos, o ethos
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ratifica as conquistas do povo que outrora sofreu um grande desapontamento. Mesmo
com o desperdicio vivido anteriormente, os fiéis continuaram estudando, descobrindo
novas verdades, os mandamentos, eles se superaram, foram além. Com todos esses
avancos, teve como culminancia a organizacao da igreja. Verifica-se, desse modo, que
mesmo com um desperdicio anterior, eles continuaram na mesma empreitada e se
superaram, conseguiram vencer os obstaculos.

O primeiro fragmento do Sermédo oral é finalizado com um argumento quase-
I6gico, a definicdo. “As defini¢des sdo argumentos quase logicos fundados no principio
da identidade, porque, ao contrario do que pensa 0 senso comum, ndo ha uma maneira
univoca de definir um objeto” (FIORIN, 2017, p.118). O retor encadeia a seguinte
sequéncia: “(...) entdo NOS somos chamados a X ou seja o povo que espera a segunda
volta de Jesus...” 1ss0 possibilita identificar e/ou classificar a denominagao cristd em
destaque. Eles (o pathos e o ethos) sdo caracterizados como 0 povo que espera a
segunda volta de Jesus. O ethos define e oferece informacdes de quem ele é, mas

também do povo que ele dirige.

4.2. Anaélise do fragmento 2

O evento comunicativo desse segundo fragmento ainda trata dos quinhentos
anos da reforma protestante e foi proferido pelo mesmo ethos do primeiro fragmento
analisado anteriormente. No entanto, o ethos passa a discorrer sobre os pecadores que se
arrependem e 0s que ndo se arrependem: 0s primeiros, por causa do arrependimento,
alcancardo vitdria; o segundo grupo, por nao aderir ao arrependimento, ficara “no lago
de fogo”.

Durante o0 evento comunicativo de fala, ainda é dito que é necessario se abster
das atragcdes do mundo. Aqui, 0 ethos provoca um sentimento no pathos, no sentido de
este ndo buscar a felicidade em coisas terrenas como futebol, enriquecimento, drogas,
dentre outras coisas.

O pathos é composto por fiéis da denominacdo cristd e o espago da profericao é
a propria denominagdo. Assim, hd um objetivo da pregacdo, pois ela direciona um

possivel caminho a ser seguido, e outro a ser recusado. Para tanto, o ethos utiliza-se da
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oralidade (comunicacio/linguagem verbal) para efetivar a argumentacdo. E o que se

pode ver a seguir:

L1 entdo no lago de fogo vai ter pessoas agarrada ao pecado e na cidade santa vai ter também
pecadores... s6 que uns sdo pecadores arrependidos e nds precisamos entender que vai para 0
Céu ndo € quem pecar menos € quem se arrepende mais... € quem se joga aos pes do senhor é
guem/é aquele que cai mas retorna e diz senhor me perdoe e o sangue de Jesus purifica aquele
pecado... e Jesus € 0 nosso advogado mas quando ele voltar ele vem como nosso juiz e ele vai
da a sentenca final pra cada um (...) o mundo ndo anda apressado mas nds porém esperamos
novos Céus e nova terra...

L2 amém

L1 o mundo anda esperando as atracfes do mundo mas n6s esperamos 0 qué? novos céus e
nova terra... muitas pessoas esperam enriquecer mas nés esperamos 0 qué? novos céus e nova
terra:a € isso que temos que colocar em nossos coragdes em nossa vida a nossa felicidade néo
estd em um campeonato (...) a nossa felicidade ndo esta nos jogos esportivos nem nas drogas
nem no &lcool nem no cigarro nds esperamos NoVos céus e nova terra:a...

Fonte: corpus da pesquisa (2017).
O ethos inicia esse segundo excerto com a seguinte argumentagdo: “entdo no

lago de fogo vai ter pessoas agarrada ao pecado e na cidade santa vai ter também
pecadores... s6 que uns sdo pecadores arrependidos e nds precisamos entender que vai
para 0 céu ndo é quem pecar menos € quem se arrepende mais...”. Percebe-se que o
ethos faz uma distincdo entre dois grupos: pecadores arrependidos e 0s que ndo se
arrependeram. Ainda é dito acerca do que fazer para ter acesso ao Céu: 0S
arrependimentos continuos. Ha também a oposicdo entre o lago de fogo e a cidade
santa: o primeiro seria algo que o pathos ndo desejaria conhecer; o segundo € tido como
o lugar ideal, j& que se trata de algo santo/separado. Com essas sequéncias, visualiza-se
a presenca de um argumento baseado na estrutura do real, o pragmatico. Esse
argumento refere-se a “uma ligacdo de sucessdo que permite analisar algo a partir de
suas consequéncias favoraveis ou desfavoraveis” (FERREIRA, 2015, p.163).

Assim, o ethos relaciona dois fatos: o primeiro com pessoas agarradas ao
pecado, além de estarem num lago de fogo (situacdo desfavoravel), podendo-se inferir
que estdo la por causa das consequéncias de possiveis atos reprovaveis; o segundo trata
da cidade santa onde havera pecadores, mas arrependidos (situagdo favoravel).
Depreende-se que esse segundo grupo poderd alcancar algo desejavel, ja que “vai para

0 céu ndo é quem pecar menos ¢ quem se arrepende mais...” O uso do argumento
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pragmatico teve a finalidade de avaliar se um ato ou acontecimento possui
consequéncias favoraveis ou ndo e, como se Vviu, ha a presenca desses dois aspectos.

Em seguida, € encadeado o seguinte discurso: “...vai para 0 céu ndo é quem
pecar menos € quem se arrepende mais... € quem se joga aos pés do senhor é quem/é
aquele que cai mas retorna e diz senhor me perdoe e o0 sangue de Jesus purifica aquele
pecado...” Observa-se aqui que o ethos recorreu ao argumento do sacrificio, um
argumento quase-légico. “E um argumento de comparagdo que ressalta o sacrificio a
que se esta disposto a sujeitar-se para obter um resultado” (FERREIRA, 2015, p.161).
Verifica-se que ha algumas etapas para se chegar a um possivel céu (resultado a ser
alcancado). Primeiramente, o ethos diz que é necessario se arrepender; segundo, jogar-
se aos pés do Senhor; terceiro, cair e retornar/levantar; quarto, pedir perddo; e,
finalmente, o quinto, a purificacdo do pecado. Compreende-se que todas essas etapas
tém um Unico objetivo: alcancar o céu. Assim, o argumento é utilizado de forma
estratégica, procurando convencer e persuadir o pathos.

Em “..e Jesus é o nosso advogado mas quando ele voltar ele vem como nosso

12

Jjuiz e ele vai da a sentenga final pra cada um”, verifica-se que o ethos fez uso de um
argumento quase-l6gico, a regra de justica. Segundo Perelman e Olbrechts-Tyteca
(2005, p. 248), “a regra de justica requer a aplicagdo de um tratamento idéntico a seres
ou a situagdes que sdo integrados numa mesma categoria”. No excerto destacado,
percebe-se que Jesus é advogado tanto do ethos quanto do pathos. No entanto, percebe-
se que Jesus exerce esse cargo momentaneamente. Quando ele vier, como diz o retor,
ele ocuparé outra funcdo, a de juiz, e ndo deixara de aplicar as regras e as justicas aos
seus seguidores, mesmo que outrora exercesse a funcéo de advogado.

No ultimo trecho do fragmento, o retor afirma: “o mundo anda esperando as
atracGes do mundo mas nés esperamos 0 qué? novos céus e nova terra... muitas pessoas
esperam enriquecer mas nos esperamos 0 qué? novos céus e nova terra:a € isso que
temos que colocar em nossos coragfes em nossa vida a nossa felicidade ndo esta em um
campeonato (...) a nossa felicidade ndo esta nos jogos esportivos nem nas drogas nem
no dlcool nem no cigarro nés esperamos novos céus e nova terra:a...” E possivel
observar que o ethos lanca mao de um argumento quase-logico, a incompatibilidade.

Para Perelman e Olbrechts-Tyteca (2005, p.222-3), o argumento da

incompatibilidade refere-se “[...] a circunstancias contingentes, sejam estas construidas
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por leis naturais, fatos particulares ou decisbes humanas [...] podem resultar da
aplicacdo em determinadas situacGes de varias regras morais ou juridicas, de textos
legais ou sacros”. Percebeu-se que é incompativel que o pathos se relacione com as
atragdes do mundo, busque de forma exacerbada o enriguecimento, centre sua atengédo
no futebol e nos jogos esportivos, nas drogas licitas como alcool, cigarro etc. Entende-
se que o0 pathos precisa buscar um novo céu e uma nova terra e, desse modo, distanciar-
se das coisas do mundo ora mencionadas. Caso o pathos tenha relagdo com tais gostos,
acarretard em incompatibilidade com o discurso proferido. Assim, o argumento
evidencia a oposicao entre as atragdes do mundo e os objetivos do pathos.
Compreendeu-se que o género discursivo Sermao oral é constituido por dois
interlocutores (ethos e pathos), mas o ethos possui, a todo 0 momento, o dominio do
turno dialogal, caracterizando a assimetria (SANTQOS, 1999). Acredita-se que houve um
acordo entre ethos e pathos, negociando o sentido do evento comunicativo Sermé&o oral
(logos). O objetivo do ethos é ganhar a adesdo do pathos e isso s6 acontece se 0

auditorio estiver aberto a argumentacao.

5. Consideracdes finais

Os postulados tedrico-metodoldgicos da Nova Retorica contribuem de forma
significativa para a analise do género discursivo Sermao oral, porque mostram como se
organiza a disposicdo dos argumentos no citado género, além de possibilitar o
conhecimento de aspectos como o auditério, as relacdes entre ethos, pathos e logos,
dentre outras especificidades.

Um dos impactos esperados neste trabalho caracteriza-se pelo repensar dos
géneros discursivos orais do dominio cristdo, os quais vao além da esfera discursivo-
religiosa, indo para outras esferas do conhecimento, pois, por meio da linguagem,
qualquer retor (ethos) podera persuadir, por meio dos elementos da linguagem (figuras,
marcadores l6gicos e argumentativos, modalizadores e outros articuladores textuais), o
seu auditorio social (pathos).

Quanto ao género discursivo sermao oral, destacou-se o seu valor social, ja que
possibilita a troca comunicativa entre os interlocutores (retor/auditorio). Viu-se também

qgue o Sermdo é um género de cunho religioso, cujo discurso é oral e que possui uma
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grande relevéncia social, historica e cultural no Ocidente por ser o principal género
veiculador da mensagem da religido crista, cuja influéncia foi dominante, por muitos
séculos nas mais diversas sociedades.

Acredita-se que a relevancia da temaética se deu pelo fato de o género discursivo
Sermé&o ainda ndo ter sido estudado a luz da Retorica, na modalidade de lingua oral, em
denominacdes cristds no agreste alagoano, o que justificou o desenvolvimento desse
trabalho.

E importante frisar que outros estudos virdo, uma vez que estudar um género
discursivo como o Sermé&o oral é abrir possibilidades para futuras investigacbes de um
género especifico do dominio religioso cristdo, que, as vezes, € pouco explorado no
espaco académico, em se tratando da modalidade de lingua oral. Além disso, evidencia-
se a necessidade de explorar os géneros orais, haja vista as lacunas nessa modalidade de
lingua.

Compreende-se que, com esse trabalho, visualiza-se a possibilidade de realizar
outros estudos nessa area. Embora se tenham muitos estudos situados no dominio
religioso cristdo, ainda é visivel a necessidade de se estudar o género Sermdo, na
modalidade oral, em denominacGes religiosas cristés, neste caso, no agreste alagoano.

Por meio das analises feitas no corpus, este trabalho buscou, a todo instante, dar
uma contribuicdo no que diz respeito a compreensdo Retorica do género discursivo
Sermdo oral. Percebeu-se, durante este estudo, que o género Sermdo oral apresenta
elementos retdricos, que contribuem para a persuasdo do auditério. Os resultados
indicam que aparecem categorias pertencentes aos Estudos Retéricos, como 0s
Argumentos Baseados na Estrutural do Real, os Quase-LAgicos etc. Pode-se afirmar,

dessa maneira, que o género discursivo Sermao oral é retorico e visa a persuasao.
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